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 Wirausahawan adalah orang yang mendirikan perusahaan, 

mengambil risiko yang telah diperhitungkan, dan berupaya 

mencapai pertumbuhan dan keuntungan dengan melihat peluang 

dan memanfaatkan sumber daya yang tersedia. Salah satu cara 

untuk berwirausaha di era modern adalah melalui platform 

online, seperti menjadi reseller. Terbatasnya pendanaan untuk 

pengembangan bisnis dan startup menjadi salah satu 

permasalahan yang harus dihadapi oleh masyarakat dan 

mahasiswa. Bisnis reseller online semakin populer di kalangan 

masyarakat umum, termasuk pelajar. Meski memulai reseller 

tidak membutuhkan modal yang besar, namun penting bagi 

seorang reseller untuk memilih harga jual yang tepat agar bisa 

menghasilkan keuntungan. Harga perolehan, biaya operasional, 

dan target keuntungan semuanya dapat ditambahkan untuk 

menentukan harga jual. 
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 An entrepreneur is a person who establishes a company, takes 

calculated risks, and works toward growth and profit by spotting 

opportunities and making use of available resources. One way to 

engage in entrepreneurship in the modern era is through online 

platforms, such as becoming a reseller. Limited funding for 

business development and startup is one issue that the 

community and students must deal with. Reseller businesses 

online have grown in popularity with the general public, 

including students. Although starting a reseller doesn't require a 

lot of capital, it's crucial for a reseller to choose the right selling 

price in order to turn a profit. The acquisition price, operating 

expenses, and targeted profit can all be added to determine the 

selling price. 
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PENDAHULUAN 

Reseller menjual kembali produk karena kemajuan teknologi dan modernisasi 

membuat gaya berpakaian seseorang berubah. Bagi mahasiswa yang memiliki uang bulanan 

yang lebih besar, hal itu mungkin bukan masalah besar bagi mereka, tetapi bagi mahasiswa 

yang memiliki uang bulanan yang kurang, merka harus mengakalinya. Bagi mereka yang 

ingin tampil modis tetapi tidak memiliki cukup uang, bisnis ini menjual kembali pakaian 

melalui onlineshop yang sedang marak saat ini.  

Online shop yang sedang marak saat ini merupakan peluang bisnis untuk mahasiswa 

yang ingin mendapatkan lebih banyak uang. Namun, kuilah tetap berjalan seperti biasanya.   

Dengan kemajuan teknologi yang canggih, onlineshop semakin berkembang. Kemajuan ini 

juga membuat kegiatan manusia menjadi lebih mudah orang hanya dapat memesan barang 

melalui laptop atau smartphone, kemudian mentranfer uang, dan barang pun tiba di rumah 

mereka.  

Lozy Hijab adalah salah satu bisnis online yang berbasis jual beli yang menawarkan 

produk fashion muslim dengan harga terjangkau dan kualitas terbaik. Melihat peningkatan 

pengguna hijab di Indonesia dan peluang bisnis online yang mulai muncul pada tahun 2013. 

Lozy didirikan oleh pada Maret 2013. Bahwasannya setiap wanita muslimah dapat 

mempertahankan nilai-nilai agama sambil bergaya. 

 
Kajian Literatur  

Wirausaha 

Seorang pengusaha (wirausahawan) merupakan seorang yang menggabungkan sumber daya, 

tenaga kerja, bahan baku, serta asset lain untuk menghasilkan nilai yang lebih besar dari sebelumnya, 

juga seorang yang mengenalkan perubahan, inovasi, dan tantangan baru. 

Kewirausahaan (entrepreneurship) adalah proses membuat sesuatu yang baru dengan waktu 

dan Upaya yang diperlukan, menanggung resiko keuangan, fisik, dan social, menerima uang yang 

dihasilkan, mencapai kepuasan dan kebebasan pribadi. 

 

Reseller  

Reseller yaitu penjualan kembali atau orang yang melakukan penjualan dari produk orang lain 

melalui website mereka dengan satu kesepakatan. Biasanya reseller meminta kepada supplier atau toko 

online tersebut untuk mengirimkan barang atau pesanannya ke alamat konsumen yang di tuju dan di 

kirimkan atas nama reseller itu demi mempertahankan pelanggan dan menjaga kesepakatan yang dibuat 

antara supplier dengan reseller, jadi reseller tidak perlu menyetok barang. 

 

Harga Jual 

Harga jual adalah upaya untuk menyeimbangkan keinginan untuk memperoleh manfaat 

sebesar-besarnya dari perolehan pendapatan yang tinggi dan penurunan volume penjualan jika harga 

jual yang di bebankan ke konsumen terlalu mahal. 

Menurut Murti dan Soeprihanto (2007;281), harga adalah jumlah uang (ditambah beberapa 

produk kalau mungkin) yang di butuhkan untuk mendapatkan sejumlah kombinasi dari barang beserta 

pelayanannya. 

 

Volume Penjualan 

Jilbab dan pakaian muslim di Indonesia semakin populer. Di pasar mayoritas Muslim terbesar 

di dunia, jumlah perempuan Indonesia yang mengenakan jilbab atau jilbab semakin meningkat. Dari 

gerakan agama dan budaya hingga booming industri dan tren mode, pakaian Muslim telah mengalami 

evolusi yang signifikan. Sektor fashion Muslim di dalam negeri telah berkembang sebagai akibat dari 

meningkatnya permintaan akan pakaian Islami. Pakaian muslim cepat berkembang menjadi bagian 

penting dari industri tekstil negara. Sektor ini telah berkembang dari industri rumah tangga dan usaha 

kecil dan menengah (UKM) ke manufaktur skala besar sekarang. Progres hijab di Indonesia Wanita 
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Muslim Indonesia menggunakan syal panjang untuk menutupi rambut mereka sebelum era Orde Baru. 

Jilbab, atau kerudung yang menutupi rambut, mulai digunakan di Indonesia sejak tahun 1980-an. 

 

METODE 

Jenis penelitian yang dilakukan ini adalah penelitian deskriptif yaitu dengan cara menyajikan 

gambaran lengkap terkait suatu fenomena sosial dengan mengikut sertakan sejumlah variabel yang  

berkenaan dengan masalah yang sedang diteliti. Sedangkan metode yang digunakan dalam penelitian 

ini adalah metode survei online, yaitu metode pengumpulan data yang dilakukan melalui pengisian 

kuisioner atau survei yang di sebarkan melalui internet. Para responden diundang untuk berpartisipasi 

dalam survei dengan mengakses tautan yang diberikan, yang kemudian mereka isi sesuai dengan 

pertanyaan yang diajukan. Data yang dikumpulkan dapat mencakup pendapat, preferensi, atau 

informasi lain yang relevan tergantung pada tujuan penelitian. Keuntungan utama dari metode ini adalah 

kemampuannya untuk mencapai responden dari berbagai latar belakang geografis secara efisien dan 

relatih murah. Namun, penting untuk memperhatikan faktor-faktor seperti validitas data, partisipasi 

sukarela, dan privasi responden dalam melaksanakan penelitian survei online. 

 

HASIL DAN PEMBAHASAN 
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Berikut hasil kuesioner dengan menggunakan 36 responden. Berdasarkan hasil kuesioner diatas 

menunjukkan bahwa responden dominan ingin reseller hijab karena dapat menguntungkan dan akan 

ramai pembelinya. 

 

Lozy Hijab adalah perusahaan fashion muslimah yang mengutamakan kualitas terbaik dengan 

harga terjangkau. Lozy Hijab ini percaya bahwa setiap wanita muslimah dapat bergaya sambil 

mempertahankan prinsip agama mereka. Oleh karena itu, Lozy memiliki prinsip-prinsip berikut: 

1. Bergaya: Memberikan produk yang sesuai dengan tren dan akan tumbuh  

2. Produk berkualitas tinggi yang ditawarkan melalui proses kontrol yang optimal dari pemilihan bahan 

hingga produk jadi  

3. Memprioritaskan kenyamanan pengguna  

4. Ramah: Memberikan layanan yang ramah untuk membuat pelanggan merasa nyaman saat berbelanja 
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Produk dan Sistem Penjualan Lozy hijab 

Lozy Hijab menjual beberapa produk hijab. Harga barang-barang yang dijual terbilang 

bervariasi dimulai dari harga berkisar Rp. 40.000 Rp. 200.000/pes dimana hijab yang mencapai 

Rp.200.000 yaitu hijab yang diberi berlian sky sebagai labelnya. 

 

 
 

 

KESIMPULAN 
Berdasarkan hasil penelitian dapat di simpulkan bahwa banyak yang berminat atau 

berkeinginan untuk berwirausaha atau membuka usaha sendiri. Dari hasil responden yang di dapatkan 

Langkah yang akan dimulai sebelum membuka usaha sendiri ialah dengan Menyusun strategi, salah 

satunya berwirausaha dengan menggunakan sistem reseller yang banyak peminat ialah strategi yang 

dapat dilakukan untuk mengurangi biaya produksi. Perusahaan fashion Muslimah Lozy Hijab juga 

termasuk produk yang banyak peminat bagi wirausaha yang ingin menggunakan sistem reseller karena 

menurut mereka dengan membuka usaha fashion Muslimah atau seperti Lozy Hijab sangat 

menguntungkan dan  banyak aspek-aspek yang berpengaruh terhadap usaha tersebut. Hal tersebut 

diantaranya adalah harga produk yang akan di dapatkan jauh lebih murah, keuntungan yang akan di 

dapatkan pun akan lebih berpeluang. Berdasarkan hasil penelitian responden terhadap Lozy Hijab 

memiliki ketertarikan dalam bentuk produk yang variatif dan sesuai dengan kebutuhan konsumen, trend 

fashion Muslimah sekarang yang banyak di media pun menjadi bagian peluang untuk membuka usaha 

Lozy Hijab ini. Namun, Lozy Hijab juga dihadapkan dengan ancaman persaingan yang ketat, perubahan 

tren konsumen, dan kenaikan harga bahan baku atau distribusi. Oleh karena itu, Lozy Hijab perlu 

mengambil langkah-langkah strategis seperti peningkatan promosi dan pemasaran, manajemen 

persediaan yang lebih efisien, peningkatan kualitas layanan pelanggan, kerjasama dengan berbagai 

reseller yang terpercaya, serta diferensiasi produk untuk memanfaatkan peluang dan mengatasi 

kelemahan serta ancaman yang ada. 

 

DAFTAR PUSTAKA 

Anonim. (2017). Pengertian Distributor, Suplier, Agen, Reseller dan Dropshipper. Diakses dari  

https://www.indoworx.com/pengertian-distributor-suplier-agen-reseller-dan-dropshipper/ 

https://www.zonareferensi.com/pengertian-wirausaha/ 



847 
 

 

Permatasari, Sri Kantun, M.Ed dan Joko Widodo, M.M. (2018). Berbisnis Online Secara Reseller Pada 

Mahasiswa Program Studi Pendidikan Ekonomi Fakultas Keguruan Dan Ilmu Pendidikan 

Universitas Jember, 12(1).  

Rosmiati, Santosa Junias dan Munawar. (2015). Sikap, Motivasi, dan Minat Berwirausaha Mahasiswa, 

17(1), 21-30. 

Zakky. (2018). Pengertian Wirausaha Secara Umum dan Menurut Para Ahli. Diakses dari  

  

  

 


